
 

 

Werden Sie Mitglied in unserem Team  
und Teil unserer Erfolgsgeschichte! 
 
Statron ist ein international tätiger Hersteller von 
unterbrechungsfreien Stromversorgungsanla-
gen. Tausende von Statron-Anlagen sind in zahl-
reichen Ländern im Einsatz und speisen zuverläs-
sig lebenswichtige Verbraucher in Kraftwerken, 
in Umspannstationen, auf Bohrinseln, in Raffine-
rien, in der Industrie oder in Infrastrukturanlagen. 
Werden Sie Mitglied in unserem Team und Teil 
unserer Erfolgsgeschichte! 

Für den Markt Schweiz suchen wir eine/einen: 

Key Account Manager (KAM)/Verkaufsingenieur 
(m/w/d) 80 –100% 

Ihre Aufgaben 
In dieser für die Unternehmung zentralen Funktion über-
nehmen sie folgende Hauptaufgaben: 
– Betreuung der Kunden in der Schweiz 
– Neuakquisitionen im nationalen Umfeld 
– Erstellen komplexe Angebote nach kundenspezifischen 

Vorgaben für Anlagen im Bereich der Unterbrechungs-
freien Stromversorgung (USV), Batteriesysteme und 
Flughafenstromversorgungen 

– Führen von Verkaufsverhandlungen zum erfolgreichen 
Abschluss 

– Die Pflege der Kontakte zu strategisch wichtigen Liefe-
ranten und Partnern 

 
Sie werden durch die verschiedenen Teams gut in Ihr 
neues Aufgabengebiet eingearbeitet und starten mit ei-
nem Mix aus vorhandenen und potenziellen Kunden. Sie 
sind am Puls des Geschäfts und entwickeln rasch ein Ge-
spür für unsere verschiedenen Produkte und deren An-
wendungen. 
 
Sie verfügen über 
– Eine technische Ausbildung (TS, Fachhochschule, Uni) 
– Erfahrungen im Verkauf von technischen Produkten in 

der Investitionsgüterindustrie 
– Erfahrungen in der Elektrotechnik-Branche oder in der 

Anwendung von Batteriesystemen 

– Die Fähigkeit, komplexe Sachverhalte schnell und ge-
samthaft zu erfassen 

– Selbständiges und kundenorientiertes Denken  
und Handeln 

– Die Fähigkeit, einen grossen Entscheidungsspielraum 
gut auszufüllen 

– Die Ruhe und Erfahrung, in hektischen Situationen sou-
verän zu agieren 

 
Wir bieten Ihnen 
– Eine interessante Herausforderung mit Entwicklungs-po-

tenzial in einem dynamischen Team im Wachstumsfeld 
Energieversorgung, Batteriespeicher und Infrastruktur 

– Eigenständigkeit in der Entscheidung und Prioritäten-
setzung 

– Einen attraktiven Arbeitsplatz in naturnaher und  
 verkehrsgünstiger Lage 
 
 
 
Haben wir Ihr Interesse geweckt?  
Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung an: 
jobs@statron.ch.  
 
Für Fragen steht Ihnen unser Geschäftsführer, Herr Ruben 
Vogelsang (062 887 48 87/ ruben.vogelsang@statron.ch) 
gerne zur Verfügung. 


